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Berettarileva

(140 per cento

dellaZamberlan Il colosso bresciano ha accettato di avere solo il 40%
diPievebelvicino della societa vicentina pur di siglare un accordo che
© ERLE PAGY

fara produrre qui una linea di calzature per la caccia

IL CALZATURIFICIO DI SCARPE DA MONTAGNA. Gia presente in 50 Paesi del mondo per l'eccellenza dei suoi prodotti“da K2 e altri picchi” investira ora in macchinari e uomini

Zamberlan, socio d’eccezione: arriva Beretta

PieroErle

Una questione di famiglie
che la cultura d'impresa ce
I'hanno nel sangue. Da una
parte c’e il colosso bresciano
delle armi “Beretta” di Gardo-
ne Valtrompia, che ha qualco-
sa come cinque secoli di sto-
ria ed & forse Iimpresa pilt
vecchia d’Italia: 660 milioni
di fatturato nel 2015 e un
gruppo che oggi conta 28 so-
cieta. Dall'altra ¢’e un’azien-
da ben piu piceola ma che e
un altro gigante della quali-
ta, tutta vicentina e con ben
87 anni di storia: la Zamber-
lan calzature di Pievebelvici-
no, a due passida Schio. E do-
po un po’ di “corte” I'accordo
e stato fatto: la famiglia indu-
striale Beretta & stata talmen-
te conquistata dalla qualita
dellaterza generazione diim-
prenditori della Zamberlan, i
40enni fratelli Marco (ammi-
nistratore) e Maria (respon-
sabile del commerciale), che
il eolosso bresciano ha accet-
tato di entrare col 40% nella
societa, per unararavolta so-
lo come socio di minoranza.

L'OBIETTIVO. Quando si parla
Marco eMaria,
terzagenerazione
dellimpresadi
famiglia:«Ora
laproduzione
saliradel 10-20%»

di Zamberlan si parla di scar-
pe da montagna di altissima
qualita. L'azienda era passa-
tadal fondatore Bepi, che col-
laboro con quel Vitale Brama-
tifondatore delle famose suo-
le “Vibram?, al figlio Emilio,
che gia dai primi anni 70 ha
guardato all’estero: oggi la
Zamberlan € presente in 50
Paesi, con un fatturato stabi-
le di oltre 10 milioni, per il
90% generato dall'export (e
due terzi nell’extra Ue), cui si
sommano i conti della filiale
negli Usa. Ehaavutolasoddi-
sfazione di vedere le sue scar-
pe usate in leggendarie spedi-
zioni sul K2 e su altri templi
dell'alpinismo mondiale. E
oggiil nipote Marco Zamber-
lan e quel tipo di industriale
che sa dare eccellenza al pro-

dotto perché lui stesso lo spe-
rimentain tuttele forme pos-
sibili, visto che pratica
l'arrampicata, le cascate di
ghiaccio, lo sci, le cammina-
te, le grandi spedizioni ex-
tra-europee. E per questo, co-
me spiega la sorella Maria,
ha  saputo sviluppare
«un’estrema varieta e com-

plessita di know-how nello
sviluppo del prodotto, tanto
che Zamberlan oggi € una del-
le poche aziende in gradi di
applicare processi ormai mol-
to rari, come la costruzione
norvegese e goodyear, accan-
to a soluzioni estremamente
che si abbinano a leggerezza
eamateriali tecnologici». Ec-
co perché un colosso come
Beretta - € di casa ogni anno
in Fiera a Vicenza per “Hun-
ting Show” - che da 20 anni e
diventato holding e ha diver-
sificato in abbigliamento e ot-
tiche, ha messo gli occhi sulla
Zamberlan. Con un primo
obiettivo chiaro: spingere
Marco eil suo staff di speciali-
sti a sviluppare le loro scarpe
per i cacciatori. E forse in fu-
turo, chissa, anche per milita-
ri impegnati in terreni parti-
colarmente ostici.

L’ACCORDO.I1 piano & sempli-
ce: Beretta Holding apprez-
za la qualita di Zamberlan, e
con l'ingresso nel capitale del-
la societa - presieduta dalla
madre dei due fratelli, Maria
Antonia Guerra - sancito po-
chi giorni fa, porta quelle ri-

sorse che permetteranno di
aggiungere alle scarpe da
montagna appunto una pro-
duzione di scarpe per caccia-
tori, settorein cui Zamberlan
gialavora. La Zamberlan é ge-
losa del suo “Made in Itay™
ha sempre qui il 70% della
produzione e cioe quelladi al-
tagamma, con unacinquanti-
nadi dipendenti che saranno
aumentati di numero, e altre
produzioniin Asiaed Est Eu-
ropa «con scrupolose regole
didesign e prototipazione da-
te dalla casa madre». «Oggi
noi siamo nellordine di
400-500 scarpe prodotte al
giorno - spiega Marco - ma
conlo sviluppo della collezio-
ne Beretta contiamo di au-
mentare del 10-20% in pochi
anni». E Tarrivo di risorse
permettera di investire in
magcchinari. «[accordo - con-
cludono i fratelli Zamberlan
- € una grande opportunita:
beneficera della prestigiosa
rete distributiva del gruppo
Beretta, sia per il nostro mar-
chio che per le scarpe a mar-
chio loro che produrremo
qui in base a un progetto di
ricerca e sviluppo». e
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Siresta“amano”

Il piano di sviluppo
prevede laproduzione a
Pievebelcivino con
investimenti in macchinari
diultimagenerazionee
assunzione di personale
daformare e qualificare,
perchél'eccellenzaa
Pievebelvicinoresta
quellamanuale: «L'elettro-
nica - spiega Marco
Zamberlan - entra sempre
pitinellameccanica,maa
monte c'e sempre
l'operatore che deve avere
lacapacitadigestirela
macchine eavere la
manualita per un giungere
aun prodottodi eccellen-
za:la cultura della scarpa
deve esserci in chiunque
lavora qui a tagliare pelle,
montarelascarpaola
suola: c'@ moltissisma
manualita ancora, rispetto
ad altre industrie». |
calzaturificio Zamberlan e
giapresentaanchenelle
'vendite on line, che
gestisce direttamente
dalla sede. L'operazione &

stata seguita dallo studio
(dott. Stefano
Rudelli), studio Barel

Malvestio (avv. Riccardo
Manfrini) e l'advisor Diego
Bolzonello.

Pievebelvicino:uno scorcio della Zamberlan (con la palestra diroccia)
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